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PROFIL TRENERA:

Grzegorz Olechniewicz - CEO w firmie GOODMAN GLOBAL BUSINESS SERVICES
Ltd. Doswiadczony trener i doradca, realizowat projekty
i strategie miedzy innymi dla firm z branz: motoryzacyjnej, farmaceutycznej,
bankowej, FMCG, telekomunikacyjnej oraz dla firm zajmujgcych sie przemystem
ciezkim.

Swoje doswiadczenie zdobyt jako Procurement Manager
u miedzynarodowego lidera w dziedzinie zarzgdzania zakupami Ariba Inc.,,
oraz Project Procurement Manager dla klientéw Carrywater Group S.A. czy
Dyrektor Operacyjny Grupy Constans (Zarzadzanie dziatami sprzedazy,
projektéw, logistyki oraz realizacji). Przez ostatnie lata doradzat dziesigtkom

firm w zakresie strategii zarzadzania.

Prowadzit wyktady w ramach Studiéw Podyplomowych Zakupy w Biznesie organizowanych przez WSB we Wroctawiu
a obecnie wyktadowca, konsultant merytoryczny oraz promotor na kierunkach studiéw podyplomowych, Zakupy
w Biznesie na WSB w Poznaniu Manager Zakupdow WSB Chorzow. Prowadzi réowniez warsztaty na kierunkach:
Negocjacje i Mediacje, Umiejetnosci Managerskie, Strategie Sprzedazy oraz Zarzadzanie Projektami. Cztonek Project
Management Institute oraz International Project Management Associaction. Wspodtzatozyciel i cztonek dwadch
krajowych stowarzyszen branzy zakupowej. W wolnym czasie organizator koncertow charytatywnych, mitosnik dobrej
muzyki i kuchni.

Certyfikowany trener Academy of Negotiations. Microsoft Certified Professional
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/ :
> Doswiadczony Trener i doradca w dziedzinie negocjacji, Is&ﬁ‘unikacji oré{ zarzadzania. W swojej p X
skupia sie na skutecznym przekazaniu wiedzy ci;éi budowie jak najlepszej atmosfery w trakcie proyxadzon ch
szkolen. Przeprowadzit ponad 6200 godzin szk,olenf { ;ﬁ
> Ponad 17 letnie do$wiadczenie zawodowe w tym*ponad 12 Iag dos'\ijﬁczenia w kierowaniu zespotem,
zarzadzaniu $rednimi i duzymi przedsiebiorstwami; P,
> Ponad 10 letnie doswiadczenie w konsultiﬁgu zarzadczym ’ /
>  Skutecznie realizuje zafozone budzety handlowe oraz zakupowe; wspiera swoich ’glientéwnﬁ( budt‘
prawidtowych relacji z dostawcami w tym negocjacjach z dostawcami, funduszan}ﬂ_’ bghkami; sporzgdzaniu
umoéw i monitorowaniu procesu realizac_j‘i‘%rojekto’w i zmian; \ oA g '
>  Wieloletnie dos’wiadczeni)e w realizacji projektéw z‘bbszaru\ reda}«?}i kosztow, restrukt
procesow biznesowych i budowie trwatej wartosci firmy. : 1 ¥
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ZAKYPY

Zaawansowane techniki
negocjacyjne

w zakupach;

Podstawy negocjaciji

w zakupach;

Perswazja

W negocjacjach
zakupowych;

Analiza wideo — warsztaty
negocjacyjne dla

zakupowcow;
Zarzgdzanie zakupami —
Direct;

Zarzgdzanie zakupami —
Indirect;

Zarzgdzanie zakupami
w projektach
inwestycyjnych;
Strategie zakupowe;

Category Management —
Model PRIME™;

Ms Excel w zakupach.

SPRZEDAZ

Negocjacje w sprzedazy;
Analiza wideo — warsztaty
negocjacyjne dla
handlowcow;

Perswazja w negocjacjach
handlowych;

Zarzgdzanie sprzedaza;
Prospecting — czyli jak
systematycznie budowaé
portfolio klientéw;
Zarzadzanie ceng;

Zarzadzanie kategorig
produktow;

Projektowanie doswiadczen
klientow;

Matematyka handlowa;

Ms Excel w sprzedazy.

TEMATY | OBSZARY SZKOLEN

ZARZADZANIE
PROJEKTAMI

Zarzadzanie projektami —
Best Practice;
Zarzadzanie projektami
zgodnie z PMBok™;

Ms Project;

Kreowanie nowych
produktoéw — Design
Thinking.

UMIJETNOSCI
MANAGERSKIE

Budowanie efektywnych
zespotow;

Zarzgdzanie zespotem
pracownikow;
Delegowanie zadan;
Zarzadzanie zmiang;
Zarzadzanie przez cele;

Zarzadzanie strategiczne i
modele biznesowe.

Metody analizy strategiczne;.
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UMIJETNOSCI
OSOOBISTE

Wystapienia publiczne;
Techniki prezentacii;
Komunikacja w zespole;
Zarzgdzanie sobg w czasie.
Kluczowe umiejetnosci
negocjacyjne;

Perswazja w negocjacjach;
Zaawansowane techniki
negocjacyjne;

Analiza wideo — warsztaty
negocjacyjne;

Kreatywne metody
wspierajgce podejmowanie
decyzji.

GRZEGORZ OLECHNIEWICZ
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OPIENIE NA TEMAT SZKOLEN | TRENERA:

Bunesu — o —
ZARZADZANIE KATEGORIA W ZAKUPACH - 1y ot weigz musi sie uczyd
~~nn-—":?:.m- e - =
Grzegorz Olechniewicz ~ Laral e —
P vty i A Jednym z najbardziej obleganych wykladow byla prelekcja Grzegorza
Dyrektor Administracyjny 2016 Olechniewicza, dyrektora generalnego z firmy Goodman, ktéry przyblizyl uczestnikom, na czym
S polega strategiczne zarzadzanie zakupami. Ekspert zaczat od pytania o to, czego czlowiek nie moze

Wyjadnil tes ‘1
» B4 coym polega budow
wielu 0s6b we 1 Preewagi kosztowej nad konkurencia, podkres)
, podkredlajye, se dla

Ceny, to w punkeie wyjéeia fi
zakupowym
1

= A

,Pasja, profesjonalizm i przyjazne podejscie. Duza dawka poZytecznej wiedzy praktycznej. Wystep przed
kamerq — bezcenne! Z wielkg przyjemnosciqg moge polecic szkolenie i osobe prowadzgcego.”
Stawomir Tul, Kupiec Strategiczny | ERGO HESTIA S.A.

“Zdecydowanie rekomenduje Grzegorza jako trenera. Jego zaangazowanie, wysoki poziom meteorytyki oraz
naturalna otwartos¢ stanowiq nieoceniong wartos¢ dodang szkolenia. Kwalifikacje Grzeska sprawiajg, ze
jest on nie tylko partnerem rozmowy na wysokim poziomie, ale przede wszystkim mentorem. Warsztaty
Zakupy i negocjacje w biznesie opieraty sie o szeroki zakres tematéw, bogate w szczegétowo omawiane case
studies. Przeprowadzone w sposéb dynamiczny oraz dostosowany do potrzeb uczestnikow. Po wiedzg—"'

profesjonalizm, a takze wymiane doswiadczen warto zgtosic sie na szkolenie do firmy Goodman.” _ j:«"
Matgorzata Rychliriska | PZU SA

-
”Bardzo ciekawe szkolenie w przyjaznej atmosferze. Pan Grzegorz jest super trenerem, dzieli sie swaq’ \,
wiedzq i doswiadczeniem w sposéb jasny i zrozumiaty. Najciekawsze byty warsztaty praktyczne ktérych f
mam niedosyt. Cwiczenia z analizq wideo super pomyst!!! Pokazaty mi, wrecz cffworzyfy oczy jak wazne .
elementy umykaty, na ktdre nie zwracatam uwagi. A ,}
Wszystkim polecam, naprawde warto. .
Dziekuje Panie Grzegorzu...” \ - — \ \
Ewa Biliiska | Vector Sp. z 0.0. l) f

\

”...pragniemy szczegdlnie podziekowac trenerowi Panu Grzegorzowi Olechniewicz, ktéry od same
poczqtku wspdtpracy wykazat sie niezwyktym zaangazowaniem w przygotowanie warsztatu. szkoleniow: :
a jego ekspercka wiedza i praktyczne doswiadczenie przetozyto sie na widoczne efekty po przeprowadzonym y
warsztacie. 1.' ; ‘

Dlatego ze wszystkich tych oczywistych powoddw pragniemy zarekomendowacd qudQT dor
szkoleniowe firmy jak i samgq osobe trenera...”
Krzysztof Synoradzki | Dyrektor ds. produkcji | Herkules Sp. z o.0.

GRZEGORZ OLECHNIEWICZ
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”Szkolenie okazato sie bardzo efektywnym, nie tylko miato na celu przekazanie i ugruntowanie niezbednej
dla  kupcow wiedzy, lecz takize byto okazjg do integracji pomiedzy  pracownikami.
Prowadzqcy, Grzegorz Olechniewicz, to trener z powotania, ktéry w interesujgcy i przystepny sposcb
przekazywat nam wiedze teoretyczng oraz praktyczng na bazie wielu przyktaddéw prosto z zycia. Szkolenie
czesto przybierato forme luznej rozmowy i byto okazjq do wymiany doswiadczeri pomiedzy uczestnikami.
Prowadzqcy podkreslat, ze pewne zachowania w negocjacjach biznesowych majg swoje zrodfo poza logikg,
na zasadzie podswiadomych utartych skojarzen i schematow myslowych. Wystarczy uswiadomic sobie
podstawowe wzorce psychologiczne, aby w odpowiednich okolicznosciach nimi zarzqdzac i wykorzystac
na swojg korzysc. Dyskusje toczqce sie podczas szkolenia, omawianie motywacji i zachowan uczestnikéw
negocjacji na pewno sktonito nas do wielu refleksji nie tylko nad naszg rolq jako kupcdw, lecz takze nad rolg
sprzedawcdw i nad technikami sprzedazy, ktérym jestesmy na co dzieri poddawani. Biorgc pod uwage fakt,
ze negocjacje w zakupach to GRA pomiedzy stronami o naprawde duzq stawke, napewno warto
sie rozwijacd, weryfikowac swoje umiejetnosci, nabierac swiezego spojrzenia i stale uciekac przed rutynq.”
Anna Hossa | PBG Oil and Gas

/ i ‘ i. . Y
“Szkolenie zostato przeprowadzone w sposob profesjonalny. Tre}her prowadzgcy. 0 iadat /Ef‘i‘z'q wiedze ‘
praktyczng, a umiejetnosc jej przekazania wprowadzata przyjazng atmosfere. Po,zap‘lqibwanej na pierwszy . p
dzien  czesci teoretyczngj miplis’m‘y‘“— mozliwosé W‘c(roz'yﬁ} /'zdobytq wied e i W'yko?ﬁ(
ja podczas Ccwiczeri  praktycznych drugiego dnia. UZycie kamery. i nagrar podczas treningu .
z negocjacji daty mozliwos¢ przeanalizowania naszych zachowar — zaréwno ty: ntrolowanych, jak i tych '
niekontrolowanych. Byto to ciekawym doswiadczeniemad: : i e N \.\ =
Maciej Andrzejewski | PBG Oil and-Gas \,r/ : h T

”Bardzo dobre, ciekawe szkolenie przepr;owadzorjé w profesjonalny i przy%y_spﬁ'sﬁb. Pierw&‘ “A
poswiecona wiedzy teoretycznej, poparta\/icznmi przyktadami. Zdeeydowanym-atutem szkolenia & - .
nastawienie na zdoby cie przez uczestnikow ede wszystkim ‘umiejetnosci praktyczaych..
prowadzone energicznie, angazujgce | . uczestnikéw = i
do dyskusji. Cwiczenia z wykorzystaniem kamery video i oméwienie nagranego
wskazaty na wtasciwe podejscie i role wtasciwego przygotowani?do negocjacji.”
Justyna Jacek | PBG Oil and Gas

GRZEGORZ OLECHNIEWICZ
GRZEGORZ@OLECHNIEWICZ.PL +48 666 300 037
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,Swietne szkolenie. Otwiera oczy jak wazne sq elementy, na ktdre do dnia szkolenia nie zwracato sie uwagi.
Cwiczenia praktyczne z analizqg wideo zachowar w trakcie negocjacji to strzat w dziesigtke. Przydato by sie
jeszcze kilka dni ¢wiczenn :). Bardzo dobrze systematyzuje wiedze (réowniez wczesniej zdobytq
doswiadczeniem) i uczy Swiadomego z niej korzystania.”

tukasz Spaleniak | Yusen Logistics

“Bardzo dziekuje za naprawde interesujgce szkolenie, kwestie i kruczki poruszane na spotkanie daty mi
odmienny poglgd na niektdre sytuacje i zachowania. Szkolenie byto dla mnie cenne, lecz teraz po analizie
nasunefo mi sie jeszcze wiecej pytan niz wczesniej. Uwazam iz takie szkolenie powinien odbyc¢ kazdy kupiec,
aby zrozumiec swdj zawdd (co jest celem i jak go osiggngc)”

Monika Czajka | US Pharmacia

,Jestem bardzo zadowolona ze szkolenia, wiele sie nauczytam i mam nadzieje, ze uda mi sie sukcesywnie
wprowadzi¢ kilka technik w moich negocjacjach. Pomocne byty podawane przez Ciebie przyktady z zycia
wziete, dzieki czemu tatwiej mi byto przyswoic teorie. Szkolenie byto prowadzony w ciekawy sposob w mitej
atmosferze, a niekiedy bywato réwniez zabawnie ©

Podsumowujgc: wrdécitam do pracy z motywacjq i energiq do wprowadzenia kilki zmian...”
Natalia Sikorksa | Schumacher Packaging

“Trener o duzej wiedzy i umiejetnosci jej przekazywania przez co zajecia stajq sie ciekawsze. Ogromnym
plusem jest wprowadzanie ¢wiczen praktycznych. Oby byfo wiecej takich trenerdw. Serdecznie polecam.”
Robert Sznura | Zastepca prezesa, Zaktad ustug stolarstwo ciesielstwo budowlane Sznura Przemystaw

”"Dziekuje za Twoje zaangaZowanie w przekazywanie wiedzy oraz za niesztampowe, ™ ¢iekawie
przeprowadzone szkolenie. Dafo mi do myslenia w kilku obszarach mo;ej ‘pracy, szkoda ze temat tak
obszerny, a czasu tak mafo... - 4 . / ro

tukasz Witkowski | Mobile Climate Control ; k : f \ \

A
4
o7
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,Cztowiek z pasjg oraz duzg wiedzg z zakresu negocjacji. Polecam wspdtprace z Panem Grzegorzem!
Agnieszka Konkol | Centrum Edukacyjne Persona

,Profesjonalizm prowadzonych warsztatéw, nacisk na praktyke i przyjazna atmosfera to tylko kilka
z wielu pluséw ktére zachecajg do uczestnictwa w warsztatach prowadzonych przez Grzegorza. Zajecia sq
bardzo praktycznie i nie ma tam ,wiedzy bezuzytecznej” ktora bedzie kurzy¢  sie
w odlegtych zakamarkach naszego mozgu. Grzegorz Olechniewicz prowadzi zajecia w ciekawy sposéb i
trudno na nich usngc¢ ;). Z jednej strony wymagajqce, z drugiej prowadzone na ,luzie” i w bardzo przyjazny
sposob tak wtasnie moge w skrocie opisac¢ warsztaty prowadzone przez firme GOODMAN. Jak najbardziej
polecam  wszystkim osobg ktore chcqg nauczy¢ sie czegos ciekawego jak i poczuc
sie pewniej na swoim stanowisku pracy.”

Weronika Mucha | Steico

,Bardzo interesujgce szkolenie poparte analizg video, polecam!!!”
Marcin Kacprzyk | Alma Consulting Group Polska

,Genialnie przeprowadzone szkolenie, nieocenione w pracy kupca. Przeglgd potrzebnych narzedzi, bardzo
interesujgce przyktady pozwalajgce przeanalizowac wtasny system pracy i wprowadzi¢ udoskonalenia.
Serdecznie polecam”

Anna Koztowska | Credin Polska

,Urodzony trener i ekspert w swojej dziedzinie, mentor”
Marta Krupinska

»Pan Grzegorz Olechniewicz przeprowadzit dla Wyzszej Szkoty Bankow/ej cykl J/ykfadow oraz warsztatow\q :
ramach Podyplomowych Studiow Zakupy w Biznesie--". zajecia nt. .zarzqdzani upami, sourcingu, \
negocjacji w zakupach oraz budowy zapytan ofertowycji.«* Cechg Paga Grzegorz jest unikatowa wiedz'ﬂ
ekspercka, ptyngca z bogatego doswiadczania z%odowego jak i umiejetnosci trenerskie; ktére s\wobodme \
pozwalajq mu przekazac zdobytq wiedze oraz doswiadczenie... Z petnym k ')/(

A Y .4
przekonaniem mozemy zarekomendowac' ~osobe Pana frzegorza Olechnlewlcza ijO trenera godnego - y

zaufania, dysponujgcego duZg ﬁ//edzq merytorycznq i praktyczng” q ‘
Katarzyna Jakubiak | Dyrektor,Dziatu Studiow Podyplomowych Wyztza Szk t Banko Pozn ani ‘

@Jifetkw f

»Z przyjemnosciq polecam szkolenlq realizéwane prze&Pana Grzég f/'a jest to n/eza

wieloletniq praktykq ” |\/(
Waldemar Araszkiewicz, | MKM Ltd

V4

Ay

: : B
»Szkolenie przeprowadzone rewelacyjnie duzo cieka h- p_rzyk smlechu naukl i prhtycznych uwag.

Podejscie  bardzo profesjonalne, jedno.qe ie stepne dla  uczestnikéw i _ciekawe.
Dla mnie bardzo owocne i cenne 2h:)” ¥ % ,4' i‘ d
powo ni& i

oy

Mikotaj Lipinski | Blackpartners
,Fantastyczne szkolenie! Pan Grzegorz jest trenere
Beata Chmielewska | HTEP Polska - Sunreef Yachts

GRZEGORZ OLECHNIEWICZ
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"Swietne szkolenie polecam"
Marcin Bednarski | UM Warszawy

“Dziekuje za Twoje zaangazowanie w przekazywanie wiedzy _.oraz {a nieszt?rrﬁom ie
przeprowadzone szkolenie. Dafo mi do myslenia w kjku obszarach mo;ej pracy,~szkoda Ze tem

tak obszerny, a czasu tak mato... ‘. 5 - YVS :
tukasz Witkowski | Mobile Climate Control ] »* b : \ ; ‘\ N

Y v ~ s\%
»Cztowiek z pasja oraz duzg wiedzg z zakresu negocjacji. Polecam wspgl’fprace z Panem Grzegorzem },_
%
Agnieszka Konkol | Centrum Edukacyjne Persona

,Jako uczestnik szkolenia ,,ZAKUPY | NEGOCJACIE W BIZNESIE” pro»yadzone pmgz f/rmé&GoodrEr Y
we Wroctawiu chciatem podzieli¢ sie krétko osoblstq op/n/q Uwaziam, ze byty ‘to bardzo dobrze
przygotowane i przeprowadzone intensywne .. welacyjne ﬁrzykfbd.y, duza “wi

i kompetencje prowadzgcego, - przydatne materlafy Sz Q/ eni moge erdecz’)‘e polecic.” r
Maciej Borystawski | Deutschie Lufthansa AG %1; ‘- ' ‘“T
em, czuje sie nie tyle co bardziej'doswiadczona EJ 4 : X

v
kolejny etap w moim Zyciu a przede wsz adoma co mnpie czeka i jak sobie
z tq czesciq pracy radzié. Szkolenie trwato zaledwie dwa dni i z mojej stron lelk/ /@cunek i podziw dla
Ciebie. Potrafites w prosty, logiczny a przede wszystklm zrozumiaty spo;gb w aczyc jak odna/ezc Si
tej dzikiej matej kupieckiej dzungli i zdobyc¢ posta ny wczesniejicel! - :
Luzna, wesofta atmosfera oraz ciekawy _sélg prez tacji przyn
Mysle, ze jeszcze nie raz skorzystam z firmy szkole
w innych ,,rejonach” -
Otfena Rozver IMG S.A.

Dla osoby ktéra jeszcze nie miata do czynienia z kupi

GRZEGORZ OLECHNIEWICZ
GRZEGORZ@OLECHNIEWICZ.PL +48 666 300 037
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"Profesjonalista. Ugruntowane doswiadczenie oraz bogata wiedza Pana Grzegorza przetoiyty sie na
doskonate efekty szkolenia. Polecam wspdtprace!"
Adrian Gabryszak | AG INWESTYCJE

"Super! Bogata wiedza i doswiadczenie. Genialne dobrane casy." ) \
Marek Wojciechowski | Chilli Agencja Marketingu i Reklafh"\(/ (
"Wysoki poziom merytoryczny oraz praktyczny. P, /Q‘esmnalne przygotowanle i petne zaaanzowam@l ) \%?
Polecam wspdtprace." £ Ragen ' ll / ‘ J_‘
Gabriela Nowak | LekMed Medical Group Sp z0.0. e
- {

; [ b %

"Trener z powofania. Zawsze doskonale przygotowany, szkolgcy z péfnym ngazc:)ggab\m Bmo cieka

wyktady, przeplatane l/cznym/ grami zespofowymi i wiczeniami co sprawie, ze gru
z czystym sumieniem. " \ o —

Jan Rytel | CareerCon ')

sie nie nudzi. Polecam

\ \\/

"Wyktadowca jest praktykiem co mocno podnosi wiai dnosc przekazywunej

myslenia, rozwija, zwieksza efektywnosc pracy." V

Elzbieta Pigtek | Inmark > ] ) p

' Woiios
ktory w  jasny, ’Log/cz i spo;ny sposob

[zywofywanl przyktadow z zycia Sraz wykoFzysi

awia, Ze. L/v' 2 szkolenl vale

" ’ :

".'if Szb’\leniefzfnusza dal

)

»Pan Grzegorz to przede wszystkim “praktyk,
z kursantami sie swojg wiedzq i doswiadczenien
aktywnych metod nastawionych na praktyke
zadowolony. Polecam!” ;

Adrian Ignasik | Al Management .

GRZEGORZ OLECHNIEWICZ
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,Bardzo dobre szkolenie, ktore pokazato mi w jaki sposob profesjonalnie realizowac¢ zakupy, budowac

prawidfowe relacje z dostawcg oraz skuteczniej negocjowac warunki handlowe”
Artur Rohde | Rehart

»Przyktady, szczegdlnie zréznicowane cwiczenia, sktaniajg do intensywnego myslenia i samodzielnego
wyciggania wnioskow, ktdre okazujq sie poparte zarédwno konkretnymi przyktadami z doswiadczenia
trenera jak i teoriq. Mile nas zaskoczyta zardwno bardzo pozytywna atmosfera samego szkolenia jak
i bardzo duze doswiadczenie prowadzqcego. Polecam!”

Anna Kaczmarek,

,0d dawna poszukiwatam profes;onalnego szkolenia dla kadry zququceisug obszarem zakuﬁow /VIX‘I Y
zadaniem firma doskonale wpasowata sie z programem szkolen/owym w ﬁf)otﬂeby W  ciekawy

i przejrzystych sposob, poparty konkretnymi przyktadami i bardzo,przydatnymi cMgzen/aml omowion &
zostata rola negocjatora i kupca w'firmie. Omow:one\zostafy techhlkl negocjacyjne oraz ob&@ry kupfcﬂg/ 4
takie jak Sourcing, przetargi oraz umowy. W trakcie szkolenia kazdy z uc%estn/ko 6gt obejrzec siebiew *f
sesji nagraniowej, co pozwala oblektywnle oceni€¢ pozniej oziom swoich umiejetnosci. Polecam:-Negocjacji

nigdy dosc, tematow do doskonalenia kadry zakupowej jest w:e(:;Skorzystam z kolej ycl'r\izkoleﬁ w firmie \
Goodman w przysztosci” o ' . \
Katarzyna Wysoczanska | UniCredit Busmess Intégrated Solﬁns R P % c

¥ = T L S

,...Zajecia prowadzone byty w bardzo ciekawy,

focus na dyskusje, wymiane poglgdow oraz dos czen/a zdobytego w pracy (zarowno u stuc
prowadzgcego). Brak ,sztywnej” bariery pomiedzy ‘stronami spowodowat, ze‘m&a ‘na
swobodnego, aczkolwiek pouczajgcego dialogu ~— i to
Patrycja Teresiak | Jeronimo Martins Polska S.A.

dnoczesnie p&ktyczﬁ" y sposob. Priorytetem £
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“Jest mi bardzo przyjemnie wystawic rekomendacje dla Pana Grzegorza. Szkolenie dotyczyto negocjacji i
byto przeprowadzone w jezyku angielskim. Cala grupa zakupowcow europejskich, ktéra wzieta udziat w tym
szkoleniu byta pod wrazeniem wiedzy trenera, przykfaddw i ¢wiczen ktére omowilismy. Firma wykazata sie
petnym profesjonalizmem jezeli chodzi o tematyke szkolenia, ktore
w 100 % spetnito nasze oczekiwania... Polecam firme jako solidnego i godnego polecenia partnera, jezeli
bedziemy chcieli ponownie doszkoli¢ sie z zakupodw, to z pewnosciq skorzystamy z ustug tej firmy.”

Anna Florkiewicz Strategic Sourcing Specialist Europe — Asia — Africa| ADM Szamotuty

Szkolenie na wysokim poziomie oraz przeprowadzone bardzo profesjonalnie. Ogromna wiedza Trenera
przekazana w zrozumiaty sposéb. Zachecam do skorzystania ze szkolenia, poniewaz sporo mozna z niego
wyniesc. Szkolenie w petni spetnito moje oczekiwania. Jestem zadowolony ze trafitem wtasnie na to
szkolenie i chetnie wybiore sie na kolejne prowadzone przez Grzegorza.

Waldemar Szychta | Grupa Zywiec

”Szkolenie przygotowane bardzo profesjonalnie. Trener otwarty, przyjazny z dobrym podejsciem do ludzi.
Wiedza teoretyczna, jak i praktyczna przekazana w sposob fatwy do przyswojenia. Szczegdlnie czesc
szkolenia na temat tego, jakich zwrotdw unikaé, a jakich uzywac podczas rozmowy z klientem wydata mi sie
najbardziej interesujgca i mozliwa pdZniej do wykorzystania podczas mojej pracy.”

Mira Kubik I CRSE

,Szkolenie przeprowadzone w mitej, qu’néj“'
Z uczestnikami szkolenia, a wszelkie zagadnie
zastuguje rzetelny sposob poruszania zagadni
Ewelina Dartak | W&T Services

~“
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,Szkolenie przeprowadzone w przyjaznej atmosferze, bardzo profesjonalne, duzo z niego wyniostam. Pan
Grzegorz ciekawie, na przyktadach ze swojego doswiadczenia przekazat nam techniki sprzedazowe ktorych
mozemy uzywadé. Cwiczenia praktyczne takie jak nagrywanie rozmdéw zwrdcity nam uwage na btedy, ktdre
popetniamy podczas rozmowy z klientami, ale jednoczesnie pokazaty, jakie elementy juz nieswiadomie
stosujemy. Dzieki temu mozemy doskonali¢ swoje wypowiedzi, eliminowac¢ zbedne stowa a takze
wprowadzaé¢ w praktyke wiedze, ktorg nabylismy w ciggu tych dwdch dni.Pan Grzegorz jest swietnym
trenerem i ze wzgledu na jego wiedze i umiejetnosci w sprzedazy nie chciatabym z nim negocjowac :)”

Anna Dziedzic | CRSE

,Podczas szkolenia zdobytam duzo informacji praktycznych, wiedza jakg mogtam uzyskac¢ podczas tego
szkolenia postuzy mi w lepszych relacjach z klientami w kontaktach bezposrednich, jak réwniez
w telefonicznej obstudze klienta. Umiejetnosci praktyczne wykorzystam podczas sprzedazy telefonicznej
produktow oferowanych przez naszq firme. Ponadto bardzo profesjonalne przedstawienie metod negocjacji
oraz technik negocjacyjnych.”

Ewa Piczak | W&T Services

,Szkolenie bardzo rzeczowe, ¢wiczenia sprawdzajgce pozwolity zobaczyc siebie w trakcie negocjacji.”
Edyta Kudla | RAFAKO S.A.

Szkolenie bardzo nam sie podobafo, mamy nadzieje, ze w przysztosci bedzie jeszcze okazja abys nas

wyszkolit. Czujemy gtéd wiedzy.
Agnieszka Cichowska | IMG S.A.

B

- —
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»Szkolenie, w ktérym uczestniczytem utwierdzifo mnie w przekonaniu, Ze negocjacje to ciggty proces, w
ktdrym uczestniczymy my jako kupcy. Dla wiekszosci z nas negocjacje to prdba sit. Wiem, Ze najlepsi
negocjatorzy przejmujq inicjatywe na dfugo przed rozpoczeciem wtasciwych negocjacji ,ustawiajg scene”
przygotowujgc scenariusz pod podzniejszq gre taktycznqg. W trakcie szkolenia poznatem jak strategia
negocjacyjna — a w zasadzie ciggte budowanie relacji z dostawcami — wpfywa na wyniki finansowe naszej
firmy. Negocjacje zakupowe, wymagajq petnego profesjonalizmu, zaangazowania
i odpowiednio rozwinietych umiejetnosci co mozna wypracowac¢ na szkoleniach podobnego typu jak
prowadzone przez firme Goodman. Umiejetnosci ciggle doskonalone pozwalajg na uzyskanie
korzystniejszych warunkdéw dostaw. Uwazam, ze wynegocjowane warunki majq konsekwencje przez kolejne
miesigce i lata dostaw, nie mozna na negocjacje patrzec jak na pojedynczq transakcje.”

Ryszard Baran | RAFAKO S.A.

J.‘ - v > A ¢ '
scig studiow Zakupy w&ie. §Zgjecia Grzegorza \
vly zawégs*w formie warsztatowej — interaktywnej,\,_,.a
angazujgcej, wciggajgcej — bardzo ciekawej (pomimo czzjfgo zmeczenia_wieczornymi zajeaq{n/ dnia
poprzedniego nigdy nie udafo mi sie ziewngc na tych zajeciach). Prowadzgcy. %orz O.stanowi optymaln% “¥
kombinacje: talentu pedagogicznego (duza zdolnosé do przekazywan'r'a wiedzy M‘.‘iekawy anga s
uczestnikéw zajec sposdb), powaznego zasobu w / :
— praktycznej, wynikajgcej z dogtebnego i réznoro
zarazliwej pasji kupca. Reasumujgc: zajecia z takim
nieprzydatne.
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Na zajeciach oprocz wiedzy o zakupach, popartej zawsze licznymi przyktadami, dOWIedszam sie_jak miec
fun z pracy kupca i w jaki sposéb mozna rozwijac sie w tym obszarze 7tego r?e znadeIe sie w ksmzka% akm

w tradycyjnych wyktadach. "

Podobato mi sie, ze zawsze byto pole do dyskusji, nasze > pytania i . p/n/e yty sWane i traktowan \

powaznie, co czesto owocowato dtugimi i burzliwymi wymianami doszadczen %

Jakby ktos pytat bede poleca¢ kupcom (obecrﬁfm i potencjalnym) zarowno te stud jak i‘tzkok*

zakupowe prowadzone przez Grzegorza O. o L

Jedyna moja uwaga co do zaje¢ z Grzegorzem O. to przydaf&by sie wiecej godzm (zamiast czesci

modutowych) , jestem pewna Ze Grzegorz ‘0. ma jeszcze ful wiedzy do prz%zama poza tym przqz och g

dyskusje studentdw niektore tematy musiaty zostac potraktowane skrotow: 1 ;

Czyli ,, jestesmy nienasyceni i WCqu gtodni wiedzy” na szczescie moze ksigzka n/ebaf *ten gfod czesc:owo ‘

nasyci. o |

Anna Kopaszewska | ae group polsks sp. z 0.0.
§

GRZEGORZ OLECHNIEWICZ
GRZEGORZ@OLECHNIEWICZ.PL +48 666 300 037



everything

IS possible

5 "

iczne opinie uczestnikow wa

GRZEGORZ OLECHNIEWICZ
GRZEGORZ@OLECHNIEWICZ.PL +48 666 300 037



everything

IS possible

w Poznaniu

Dziat Studiéw Podyplomowych

Al. Niepodleglosci 2, 61-874 Poznanh

tel. 061 855 33 55, tel /fax 061 655 33 53

e-mail: dsp@wsb.poznan.pl, www.wsb.poznan.pl

m WYZSZA SZKOtA BANKOWA

Poznan, dnia 19.05.2016r.

Referencje

Wyzsza Szkota Bankowa w Poznaniu potwierdza, 2ze Pan
Grzegorz Olechniewicz prowadzi u nas od roku 2014 roku warsztaty
szkoleniowe o tematyce ,zarzadzania zmiang” i ,zarzadzania projektami.
Pragniemy podkresli¢, ze zakres realizowanych szkoleri oraz
przedstawione przyktady sa idealnie dobrane do obecnych potrzeb rynku
jak | wymagan ktore stawiajg nasi Klienci. Pragniemy szczegdinie
podziekowa¢ Panu Grzegorzowi za niezwykie zaangazowanie, od samego
poczatku wspdtpracy, w przygotowanie warsztatéw szkoleniowych.
Prowadzone przez Pana Grzegorza zajecia ciesza sie wysoka oceng
stuchaczy i Uczelni. Jego ekspercka wiedza i praktyczne doswiadczenie
przektada sig na widoczne efekty po przeprowadzonych szkoleniach.
Ze wszystkich tych oczywistych powoddw rekomendujemy ustugi
doradczo-szkoleniowe Pana Grzegorza i jestesmy przekonani, ze bedziemy
korzystac z jego ustug w kolejnych projektach szkoleniowych.

Dyrektor :
Dziglu &WW

Katageyha Jakubiak: Wodniak
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Jastrowo 15.04.2016 Herkules’
.ﬁm«(

+ Tel +43612928 400
Fax +43612928430
info@herailes eu.com

+ wwwherades eucom

Referencje

Firma GOODMAN GLOBAL BUSINESS SERVICES Ltd. przeprowadzita dla nas
kilkudniowe warsztaty szkoleniowe o tematyce ,Zarzgdzania zespolem pracownikéw”.
Pragniemy podkresli¢, ze zakres szkolenia oraz przedstawione przyklady zostaly idealnie
dobrane do obecnych potrzeb naszej firmy oraz codziennych wyzwan przed ktérymi stoi kadra
kierownicza. Pragniemy szczegolnie podzigkowaé trenerowi Panu Grzegorzowi Olechniewicz,
ktory od samego poczgtku wspélpracy wykazal si¢ niezwyklym zaangazowaniem w
przygotowanie warsztatu szkoleniowego a jego ekspercka wiedza i praktyczne doswiadczenie
przetozyto si¢ na widoczne efekty po przeprowadzonym warsztacie.

Dlatego ze wszystkich tych oczywistych powodéw pragniemy zarekomendowaé ustugi
doradczo-szkoleniowe firmy GOODMAN jak i samg osobe trenera. Jeste$my przekonani, ze
bedziemy korzystac¢ z ich ustug w kolejnych projektach.

Herkuies
Spd¥a 200, 4
Jastrowo, ul Svintago Walsnlego 44

54520 Szumol:
Tol 8125 26 400, fax 61 20 28 430
NIF 787.00-22.04%

Bank PXO 8P S.A Zarzad: Prezes Zarzadu: Zarejestrowdng:

Odzial Operacyjny w Szamctulach Dipl.-Ing.; Dipl-Wirt.-Ing. Marek Cygan  Sad Rejonowy w Poznaniu

PLN 96 1020 4027 0000 1802 1310 0294 KRS 0000113836

EUR 44 1020 4027 0000 1502 1310 0310  Regon: 630172584 Kapitat podstawowy: 9.566.000,00 2
SWIFT: BPKOPLPW

NIP EU: PL 7870022041 wplacony w calode)

GRZEGORZ OLECHNIEWICZ
GRZEGORZ@OLECHNIEWICZ.PL +48 666 300 037




everything
IS possible

This is to certify that
Grzegorz Olechniewicz

is a member of
PROJECT MANAGEMENT INSTITUTE,
a global membership association
dedicated to advancing the practice,
science and profession of project
manaaement. and ubholds the ~ o
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CERTYFIKAT

Niniejszym zaswiadcza sie,
ze Pan

Grzegorz Olchniewicz

wyglosit prelekcje podczas Warsztatow

NEGOCIACIE, KOMUNIKACIA,
INTEGRACIA,
czyli migkRie aspeRty transakcji MelA

zorganizowanych w Warszawie w Redakefi Pulsu Biznesu
w dniu 25.06.2013

zakres tematyczny Warsztatow to m.in.:
* Jak NEGOCJOWAC i przeprowadzi¢ strategie WIN-WIN w praktyce?
*  Jak WYGRAC lepsza ceng z dwoch réwnych perspektyw?
BUY SIDE / SELL SIDE
* Jak nie straci¢ klientéw przejmowanej spolki i faktycznie ZWIEKSZYC
wartoé¢ przedsigbiorstwa?
» Jak POLACZYC dwie rézne kultury organizacyjne, by dziataty ze zdwojona
sila?

- i
Puls
Biznesu

Aleksandra Zygarska

MeSor ondng
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WYZSZA SZKOLA BANKOWA
w Poznaniu

Dziat Studiow Podyplomowych

Al Niopodlegiodel 2, 61-874 Poznanh

tol, 061 655 33 55, tel fax 061 655 33 53

e-mail. dsp@wsb.poznan.pl, www.wsb.poznan.pl

Poznan, dnia 22.01.2014r.

REFERENCIE
trenera /wyktadowcy

Wyzsza Szkota Bankowa w Poznaniu udziela referencji Panu Grzegorzowi
Olechniewiczowi jako trenerowi kompetentnemu, odpowiedzialnemu
i profesjonalnemu w prowadzeniu warsztatéw szkoleniowych oraz wyktadow.

Pan Grzegorz Olechniewicz przeprowadzit dla Wyzszej Szkoly Bankowej
cykl wykladéw oraz warsztatow w ramach Podyplomowych Studiéow Zakupy
w Biznesie- zajecia nt. zarzadzania zakupami, sourcingu, negocjacji
w zakupach oraz budowy zapytan ofertowych.

Cechg Pana Grzegorza jest unikatowa wiedza ekspercka, plynaca z bogatego
doswiadczania zawodowego jak i umiejetnosci trenerskie, ktore swobodnie
pozwalaja mu przekaza¢ zdobyta wiedze oraz doswiadczenie. Trener potrafi
nawigza¢ dobry kontakt ze stuchaczami, co skutkuje duzym zaangazowaniem
uczestnikow w przebieg prowadzonych zajec.

Informacje uzyskane od uczestnikow, odzwierciedlone
w najwyzszych ocenach, po odbytych z Panem Grzegorzem szkoleniach,
sa najlepsza rekomendacja jakosci prowadzonych szkolen.

Z peilnym przekonaniem mozemy zarekomendowac osobe Pana Grzegorza
Olechniewicza jako trenera godnego zaufania, dysponujacego duza wiedzg
merytoryczng i praktyczna.

DyreKtor
Inatu Studiow Podyplomowych | Szkoler
Nyiszo| Szkoly Bankowo] w Poznanu

Vo '2&;?%9@ ’é‘g‘-ﬁ i
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CERTYFIKAT

Niniejszym zaswiadcza si¢, Ze

Pan
GRZEGORZ OLECHNIEWICZ.

wyglosil prelekcje na 1T Kongresie

Optymalizacja procesow
zakupowych — czynniki sukcesu

zorgomzawanye w Warzawse w Gistelu Lo Royal Merndien Bristol
w dniachk 25-26 pedidziernika 2007,

Zakres tematycany Kongresu to muin.:

Stratege zakupowe Lreugee osrered rodcl
Sposoby na osiggniecie sukcess wnegogsdach 2 dostawcami
Nagnowsze pomnysty na wykorzystanic nerzedzi 1T w zakupach
Fak zdoby¢ 1 ntrzymad najlepseych specfalistow ds. zakupow
Potencial cszczednodelowy whastiwle zastosowane! oceny dostawodw

Org izator:
/ {/ \/.-
Pt‘otrétonki

informedia

GRZEGORZ OLECHNIEWICZ
GRZEGORZ@OLECHNIEWICZ.PL +48 666 300 037



everything

Is possible

CENTRUM ROZWOJU SPO ECZNO —
EKONOMICZNEGO

Centre for Social & Economic Development

Sielec, 20.08.2015r.

REFERENCJE

Grzegorz Olechniewicz przy wspéludziale firmy Work & Triaing Service
przeprowadzil dla naszej organizacji - Centrum Rozwoju Spoteczno-Ekonomicznego
pieciodniowe szkolenie pn. ,Telefoniczna i bezposrednia sprzedaz szkolen” w okresie od
12.08.2015r.do 19.08.2015 r., laczny czas trwania zaje¢ - 40 godzin.

Szkolenie przeprowadzone zostalo na najwyzszym poziomie, Grzegorz
Olechniewicz wykazal sie niezwykla kreatywnoscig i doswiadczeniem w trakcie zajec.
Uczestnicy ocenili szkolenie bardzo pozytywnie w zakresie merytorycznym. Na uwage
zastluguja rowniez interesujace Cwiczenia praktyczne z uZyciem sprzetu
multimedialnego, ktdre pozwola pracownikom organizacji na wykorzystanie zdobytych
umiejetnosci w codziennej pracy. Trener prowadzil zajecia w sposdb tworczy,
w przyjaznej atmosferze, zgodnie z przygotowanym wczesniej programem. W ciagu
pieciu dni uczestnicy szkolenia nabyli praktyczna wiedze w zakresie telefonicznej
sprzedazy szkolen i bezposrednich spotkan z klientem. Zajecia opieraly sie na licznych
przyktadach z wykorzystaniem codziennych sytuacji i mialy forme ciaglej dyskusji
z uczestnikami. Z pewnoscia wiedza zdobyta na szkoleniach zaprocentuje w rozwoj
naszej organizacji.

Z peina odpowiedzialnoscia polecamy Grzegorza Olechniewicza jako solidnego
i profesjonalnego trenera w szkoleniach dotyczacych zagadnien sprzedazowych.

GRZEGORZ OLECHNIEWICZ
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openNexus

Przyspieszamy Twoje negodjacje
Poznan, dnia 28 listopada 2014

Open Nexus Sp. z 0.0.
ul. 28 Czerwca 1956 Roku 406,
61-441 Poznan

Pan Grzegorz Olechniewicz wraz z firma GOODMAN przeprowadzit dia firmy OPEN NEXUS Sp. z 0.0.
czterodniowe warsztaty szkoleniowe z zakresu negocjacji z dostawcami produktow i ustug.

Szkolenie zostato poprzedzone szczegdlowymi badaniami indywidualnych potrzeb uczestnikéw,
co przyczynito sig do perfekcyjnego dopasowania programu oraz twiczen do potrzeb naszej firmy.

Polecamy Pana Grzegorza jako wysoce wyspecjalizowanego eksperta w temacie negocjacji oraz firme
GOODMAN jako dostawce profesjonalnych ustug szkoleniowych.

Z przyjemnoscia, w imieniu firmy Open Nexus oraz wiasnym, pragne zarekomendowac ustugi firmy
GOODMAN jako solidnego dostawce jak | osobg Pana Grzegerz Olechniewicza jako jednego 2
najlepszych treneréw ds. negocjacji. Po przebytym szkoleniu jestesmy pewni, ze w przysziosci
bedziemy ponownie korzystad z ustug tej firmy i trenera.

-------------------------------

Grzegorz Klimarczyk
Prezes Zarzgdu

openNexus

48 Czerwica 1355 R. 406 61-441 Peanzn < 4 «{ . .}i, -
Tel. 1 646 00 24 L

w0 PLTT792363577, REGON 301196705

«8S: 0000335859, www.opennexus.al

OPEN NEXUS Sp. z 0.0. ul, 28 Czerwca 1956 Roku 408 61-441 Poznan
61 646 0024 | werw.cpennexus.pl | chwi@opennexus. pl
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(I roiska tzba L XOOEKs
Firm Szkoleniowych e s St
Gliwice, 22.01.2016 .

List referencyjny

Pan Grzegorz Olechniewicz na zlecenie firmy szkoleniowo-doradczej DOSKAM Sp. z 0.0., w grudniu
2015 roku zrealizowat 2 jednodniowe szkolenia z zakresu , Negocjacje handlowe” o tacznej liczbie 16
h dydaktycznych, dla pracownikéw Zakfadéw Azotowych Kedzierzyn S.A.

Szkolenia byty przeprowadzone profesjonalnie z nalezyta starannoscia i naciskiem na warsztatowg
forme zaje¢, co umotliwito uczestnikom przecwiczenie i zrozumienie omawianych zagadnien.

W ankietach poszkoleniowych uczestnicy szkolenia bardzo dobrze ocenili zajecia jak rowniez
umiejetnosci trenerskie Pana Grzegorza Olechniewicza.

Dzigkujac za dotychczasowg wspétprace polecam jego uslugi w zakresie realizacji programoéw
rozwojowych.

Z powazaniem,

T

DOSKAM Sp.zo.o0.
44-100 Gliwlice, ul. W. Pola 18
Tel: 0327208036 fax: 0323303175
NIP: 8312449523 Regon: 240063121

DOSKAM sp.z0.0.

ul. W. Pola 16, 44-100 Gliwice KRS 0000232587, NIP 6312449523
T:323393175 info@doskam.pl, www.doskam.pl
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